
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

KfzPilot® Verkäuferarbeitsplatz   

... mehr Effizienz im Autohaus 

+  für OPEL Händler 

Möchten auch Sie, dass Ihre Mitarbeiter in Zukunft effizienter arbeiten?  
Dann setzen Sie sich mit uns in Verbindung – wir beraten Sie gern.  

Rufen Sie uns einfach an!          attRiBut GmbH  Tel.: +49 4532 2702-0 
 

 Neuwagenverkaufsprozess  
Schnittstellen zu herstellerspezifischen und 
allgemeinen Fahrzeugkonfiguratoren 

 Vorführwagenplanung 

 Angebots- und  Vertragsverwaltung 
Individuelle Formularanpassung 

 Vollständige Kundentransparenz:  
Einzigartige Microsoft Office-Integration inkl. 
Dokumentenverwaltung mit direkter Hinterlegung 
aller (auch eingescannter) Dokumente in der   
KfzPilot®  Vorgangsakte 

 Wiedervorlagen zur Kundenpflege 
Zum Beispiel, die Kontaktaufnahme zum Kunden 
nach dem Fahrzeugverkauf mit bis zu fünf 
Wiedervorlagen-Schablonen organisieren 

 OTM One Touch Marketing® 
automatisierte Marketing Aktionen 

 Auswertungen und Provisionsabrechnung 
Transparenz über sämtliche Verkaufsaktivitäten  
und Ergebnisse in Echtzeit 

 Fahrzeugbewertung  / optional 
Schnittstellen zu DAT und SchwackeNET 

 Kfz-Börsenexport  / optional 
mobile.de, AutoScout24.de uvm. 

KfzPilot® Verkäuferarbeitsplatz  - Funktionsumfang 

Der Verkäuferarbeitsplatz (VAP)  ist eine Weiterentwicklung der Firma attRiBut, die Ihr Verkaufsteam organisatorisch bei der 
systematischen Gewinnung und Betreuung von Kunden unterstützt.  
 

Was zeichnet den KfzPilot® Verkäuferarbeitsplatz  im Vergleich zu anderen Lösungen aus?  

Viele markenbezogene Verkäuferarbeitsplätze sind separate und externe "Satelliten-Lösungen", die einen aufwendigen, 
Abgleich benötigen, um die verschiedenen Datenbestände synchron zu halten. Im Gegensatz dazu ist der KfzPilot® 
Verkäuferarbeitsplatz eine integrierte Lösung mit einem Datenbestand. Alle Funktionalitäten sind bereits im Lieferumfang 
ihres Dealer-Management Systems KfzPilot® enthalten.  
 
Ihr Verkäuferteam kümmert sich um die gesamte Wertschöpfungskette des Verkaufs und der Kundenbindung.  
attRiBut schafft die IT-Anbindung an die Hersteller Anforderungen rund um den Verkaufsprozess.  
 

Schnittstellen: 

 LeadConnect zur 
Anfragebearbeitung 

 E-Mail Baukasten für die 
professionelle Beantwortung 
von Kundenanfragen 

 OPEL Neuwagenkonfigurator 
(GME VC) und die Order 
Workbench (OWB)  

 OPEL Bank Finanzierung zur  
direkten Berechnung der 
Finanzierungsmöglichkeiten 
(Anbindung weiterer Banken möglich, 
 z.B. Santander Bank) 

 Datenschutz (OPT-IN) 
Alle rechtlich notwendigen 
Datenschutzinformationen 
einfach und detailliert verwalten 

 OPEL VP Cockpit 

 OPEL Blitz 
Angebotssystem für Opel 
Nutzfahrzeuge 


